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Projektledelse for marketing 
 

Få succes med dine projekter, spar tid og penge! 
 

Kan du genkende: 

� At arbejde i døgndrift, når deadline nærmer sig? 

� At have (for) mange bolde i luften? 

� At mærke en snigende utilfredshed med egen arbejdsindsats? 

 

Bliv en værdsat projektleder, få succes med dine projekter, og spar tid og penge i 

dagligdagen. Styrk dine kompetencer i projektledelse. Deltag i et kursusforløb, der 

giver dig helt konkrete og unikke redskaber, som du umiddelbart kan bruge. 

 

Målgruppe 

Et kursus for dig, der leder projekter eller sideløbende med dit daglige arbejde er 

ansvarlig for projekter, der kræver planlægning og styring. 

 

Din titel er ikke afgørende, men kan eksempelvis være marketingchef, produktchef, 

marketingkoordinator eller marketingassistent. Alternativt kan du sidde i en funktion, 

hvor du samarbejder med salgs- og/eller marketingafdelingen. 

 

Arbejder du på bureau, er din titel formentlig projektleder, AD’er, tekstforfatter, eller 

assistent.  

 

Det får du ud af kurset 

Du bliver bedre til at planlægge og strukturere din hverdag og dine opgaver. Du bliver 

introduceret til de forskellige projektmodeller, hvordan du gennemfører et projekt med 

succes, og hvordan du håndterer interessenter og projektdeltagere. Du får værktøjer 

og modeller, der lærer dig, hvordan projektet gennemføres sammen med dine øvrige 

arbejdsopgaver.  

 

Du får din personlige JTI profil (Jungs Type Indeks), der giver dig indsigt i dine 

præferencer, og får dig til bedre at forstå andres præferencer. En viden, der giver 

gennemslagskraft og styrker dig, når du skal lede eller deltage i et projekt.. 
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Indhold 

Vi begynder med at sætte en fælles referenceramme, forholder os til den enkeltes udfordringer og går 

så i dybden ... 

 

    

    

Grundlaget for succesfulde projekter 

� Projektidentifikation og definition 

� Fordele og ulemper ved forskellige projektstyringsmodeller 

� Det optimale valg 

Sådan lykkes projekter 

� Fundamentet for et godt projekt 

� Undgå faldgruberne 

Projektdeltagere og interessenter 

� Indsigt i og forståelse for egne og andres præferencer 

� Projektroller 

� Sådan sammensætter du det optimale team 
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Planlægning og målstyring 

� Projektplanen A-Z 

� Projektmål og milepæle 

� Key Performance Indicators (KPI) 

Implementering og forankring 

� Implementering af forandringer med succes 

� Håndtering af modstand mod forandring 

Risikoanalyse og –håndtering 

� Sårbarhedsanalyser 

� Hvad-hvis planer 
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Forløb 

2 x 2 dage fordelt over 7 uger. Et forløb, hvor du møder de samme medkursister og den samme 

kursusleder. En facilitator, der binder indlæg og øvelser sammen og sikrer, at alle involveres samt får 

konkret og anvendelig læring med hjem. Både på kursusdagene og i perioderne mellem kursusdagene er du 

meget velkommen til at kontakte underviserne og stille uddybende spørgsmål. 

 

Kursusform – Læring gennem involvering™ 

Du bliver præsenteret for relevante cases, brugbare værktøjer og modeller, som du umiddelbart får 

mulighed for at træne på kurset. En involvering, der efter kurset, gør dig i stand til at bruge denne viden i 

din dagligdag.  

 

Læringsformen giver inspiration og øget kompetence. Vi leverer ”stof til eftertanke” og sørger for, at der 

også er tid til refleksion.  

 

Lærerkræfter 

Underviserne er særdeles kompetente formidlere, der er trænet i at involvere kursisterne. Alle underviserne 

tager udgangspunkt i udfordringer fra deres hverdag og præsenterer de bedste cases på kurset. Det sikrer, 

at teorien på en forståelig måde bliver omsat til brugbar viden i din dagligdag.  

 

Det praktiske 

Kursusforløb: 2 x 2 dage (med internat)  

 

Prisen er kr. 16.800 + moms, og den inkluderer: 

 

� 4 dage, hvoraf de 2 af dagene også har undervisning om aftenen 

� 2 overnatninger 

� Fuld forplejning 

� Max. 16 deltagere 

� Kursusmateriale og Logbog 

� Involverende læring med træning og feedback til den enkelte  

 

Kurset holdes i Storkøbenhavn    

 

Har du spørgsmål til kurset eller indholdet, er du meget velkommen til at kontakte Morten Gjøl på telefon 

40 17 04 98. 

    

Tilmelding 

Du kan tilmelde dig på www.movingbusiness.dk eller sende en mail til mail@movingbusiness.dk. 

 

Når du har tilmeldt dig, får du en bekræftelse på din tilmelding og en faktura.  

Afmelding er vederlagsfri indtil 4 uger før kursusstart. Afmeldes der senere end 4 uger før kursusstart, 

betales hele beløbet, men du er velkommen til at sende en kollega i stedet. 

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

    

MovingBusiness er et konsulenthus, der udbyder kurser, netværk og konsulentydelser med fokus på 

forretningsudvikling. Vi er et stærkt hold bestående af kompetente formidlere, der alle har viden 

forankret i dagligdagens udfordringer. Vi brænder for at levere relevante og anvendelige løsninger. 

 


